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ターゲティングメールサービスのご案内
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株式会社医師のともは、ドクターたちの悩みを解決し
夢をかなえることをサポートするために2012年に設立されました。

医師の支援を通じて医療界へ貢献します。

代表取締役 平山 太陽（ひらやま たいよう）

略歴
新卒で投資会社に入社。個人向けの営業で管理職として従事。
リーマン・ショック後に通信業界で法人向けの営業に従事。
管理職を経て大手医師人材紹介会社に入社。
管理職を歴任後、医師のともに入社。
医師紹介事業部の事業部長として医師紹介事業部を統括。
2026年1月より代表取締役に就任。

©ishinotomo inc.

会社名 株式会社 医師のとも ※東証グロース市場（6034）上場 MRTグループ
代表者 代表取締役 平山 太陽
資本金 2,515万円
住所 〒150-0043 東京都渋谷区道玄坂2-16-4 野村不動産渋谷道玄坂ビル2階
連絡先 TEL 03-5422-9612 / FAX 03-5422-9613
URL   https://www.ishinotomo.com/
設立 2012年11月16日
有料職業紹介事業許可番号：13-ユ-305803

「株式会社医師のとも」について

医療界に寄り添う Life Design Company
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自社商品・サービスを
アプローチしたい企業さま

医師・歯科医師
・医療機関

①依頼

©ishinotomo inc.

「医師のとも」メール広告サービスの流れ

不動産

高級車医療機器

ハイブランド

開業誘致 会員募集

etc.

②メール配信

③メール・LPを
見て申込み
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配信可能数
（最大）

医師 ：約13,000名
医療機関：約10,000院



料金体系

①メール配信費用
・弊社メルマガ配信：650,000円
・セグメント分け配信：「1通あたりの単価×配信数」＋「初期費用（税別40,000）」

②成果報酬
・施策内容に合わせた「成果報酬」

①メール配信費用
※初期費用含む

②成果報酬

具体的な金額は別途お見積りいたします。

©ishinotomo inc.
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メルマガ 内容 配信数／回
配信

タイミング
料金（税別）

全会員向け
配信

会社のブランディングを目的とした、
幅広い内容が掲載されている定期配信
メルマガ。
配信対象者が多いのが特徴。

掲載例：
・提供中サービスの特選記事
・会社主催のイベント、セミナー情報
・登録医師への愛顧感謝企画
（医師のとも会員限定・割引情報など）

約13,000名
月1回
（中旬～下旬）

650,000円
※初期費用

40,000円含む

セグメント分け
配信

登録者の希望条件や属性によって
セグメント分けを行い、ターゲットを
絞って配信するメルマガ。

セグメント分け例：
・性別、年代、エリア、年収別など

約1,000名
～8,000名
※抽出条件に

よって変動
※最低ロット

1,000通

都度相談可

1通あたり
200円（税別）

＋
初期費用
40,000円

※上記の価格については、ご相談も可能でございますので、お申し付けください。

©ishinotomo inc.

①メール配信費用
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内容 単位 料金

キャンペーンへの応募
LINE友だち登録キャンペーン

書籍プレゼントキャンペーンなど

1名 10,000円

オンライン形式のセミナー・相談会への参加 1名
申込み10,000円

＋
参加30,000円

©ishinotomo inc.

対面形式のセミナー・相談会への参加 1名
申込み10,000円

＋
参加50,000円

※上記の価格については、ご相談も可能でございますので、お申し付けください。

※セミナーや相談会に参加を促すために、参加特典を付ける場合は、医師のとも負担で実施する
ことも可能です。金額や内容は別途、お打ち合わせさせてください。
例）Amazonギフト券○○円分など

②成果報酬
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©ishinotomo inc.

特別価格プラン（初期費用40,000円含む）

プランA プランB プランC プランD

対象 全会員向け 年収1,000万円以上
関東エリア

（東京・神奈川・ 埼玉・
千葉・群馬・栃木・茨城）

医療機関・開業医

費用
特別価格

650,000円
↓

500,000円

800,000円
（@200×3,800名＋初期費用）

↓
300,000円

（1通あたり69円）

1,240,000円
（＠200×6,000名＋初期費用）

↓
500,000円

（1通あたり77円）

配信数 約13,000名 約3,800名 約6,000名

お勧め
カテゴリー

情報配信
アンケート

出版
教育

ふるさと納税

資産形成
高級商品
節税

会員制サービス

セミナー
イベント集客

不動産

集患支援
DX
税務

※成果報酬については別途ご相談 7

（税抜）



内容 料金 作業内容

※オプション※

ランディングページ
（LP）作成

40,000円

既にお持ちの場合、費用はかかりません。

※御社のLPを使用する成果報酬プランの場合は、弊社にも
申込者数が計測できるよう設定をお願いいたします。
※テンプレートから制作する簡易的なLPとなります。

©ishinotomo inc.

オプション費用（税別）

※オプション※

画像作成

1点につき
5,000円

※メール画像・LP画像・
応募フォーム画像

既にお持ちの場合、費用はかかりません。

※オプション※

応募フォーム作成

10,000円
（5項目）

※10項目まで
15,000円

既にお持ちの場合は、そちらを使用するこ
とも可能です。
※弊社応募フォーム以外を使用される場合には、
お申込者情報を弊社と共有していただきます。

※応募フォームで取得可能な情報：
氏名＋生年月日＋住所＋電話番号＋電子メールアドレス
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■高価格帯乗用車の試乗会のご案内

■ホテルのご案内

■節税・投資関連セミナーや個別相談への誘致

■クリニックの開業誘致

■ふるさと納税のご案内

■お中元・お歳暮サイトのご案内

■ハイブランドの新作発表会への誘致

■ブランド等の買取サービス専門サイトのご案内

■各社発刊の書籍
各社が出版した書籍を自社のブランディングを兼ねて、
お申込全員（一部、部数限定）に書籍の無料プレゼント

©ishinotomo inc.

過去にご案内した事例
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記事はメルマガ中段以上に配置します。
複数コンテンツを扱っているため、文字数制限がございます。
目次・見出し：2行～3行程度
コンテンツ：500文字以内（URL除く）

©ishinotomo inc.

メール配信例 ※「医師のとも通信」（弊社メルマガ）
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メール配信例 ※セグメント分け配信

メルマガの内容は全て御社の記事のみで配信可能です。文字数制限はございません。

©ishinotomo inc.
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申込後のアプローチや広告配信の
セグメントに利用できるよう、
氏名・生年月日・メールアドレス等の
基本項目以外の設問項目を最大5問まで
自由に設定が可能です。

©ishinotomo inc.

応募フォーム（例）
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■原稿
wordまたはメモ帳でのテキストデータ
※HTMLソースコードは必要ございません
①件名（必須） ：15～25文字前後
②問合せ先（必須）：告知内容やキャンペーンに関する窓口
必須記載内容：社名・住所・ホームページURL・電話番号・（メールアドレス）
※メールアドレスはなくても可

■画像
何点でも可
※横：600px以上
ファイルサイズ上限：300KB、
登録可能な画像ファイルの拡張子：GIF・JPG・JPEG・PNG

■ボタンリンク先のURL

■スケジュール
配信日の14～10日前まで
※御社にてLP・画像のご用意がある場合＝10日前まで
※LP・画像がない場合（弊社にて制作の場合）＝14日前まで

©ishinotomo inc.

メール配信入稿規定（単独配信）
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医師のともに登録をしており、かつメールアドレス情報を取得している
全国の医師・歯科医師、医療機関です。
エリア限定、セグメント別で配信が可能です。

医師に対して有益となる情報であること

■配信対象について

■掲載可能な内容について

©ishinotomo inc.

補足事項

申込時には、必ずアライアンス先に個人情報をお渡しすることについて同意をしていただく
手順を取っております。

■その他

・弊社提供中のサービスと競合する内容であった場合
・弊社登録医師の個人情報が、秘密保持契約（NDA)を交わしていない第三者に共有
される場合

・反社会的な内容であると判断された場合

■以下の場合は、掲載をお断りさせていただきます
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広告主様の弊社医師情報の取得は、ご利用の申し込みをいただいたサービス等に対する
資料請求やお問い合わせ、回答を個別に行う場合に限ります。

会員組織の告知や勧誘、過度な特典を付与する等により組織的または意図的に大量の
名簿情報の取得を目的とした掲載、行為に関しては掲載を控えさせていただきます。

・取得した個人情報の利用範囲は、当該個人情報の取得の直接のきっかけとなった
サービスの提供に限るものとします。

・契約書に記載されている目的以外で医師の方に接触を行うことは禁止しておりま
す。

■個人情報の取り扱いについて

■個人情報の利用範囲について

万一表示の不具合等があった場合、翌営業時間内の対応となります。
また、ご利用における不備があった場合について免責とさせていただきます。

■免責について

©ishinotomo inc.

注意事項：個人情報の取扱い、利用範囲について
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直近実績

カテゴリー 内容 メール配信日 配信者数 開封数 申込数 インセンティブ他

出版 出版勉強会・交流会 2026年1月
医師のとも通信
約13,000名

85名
（0.7％）

8名
（0.06％）

セミナー
医療セミナー 2025年4月

医師のとも通信
約13,000名

4,420名
（34.0％）

15名
（0.1％）

税金対策・資産形成オンラインセミナー 2026年3月 約2,800名
1,04名

（37.5％）
13名

(0.5% )
Amazonギフトカード10,000円

資産形成

不動産投資 2026年3月 約4,500名
426名

（9.5％）
- Paypayポイント50,000円

不動産投資(ホテル） 2026年1月 約6,000名
2,004名
（33.4％）

19名
（0.3％）

試泊プレゼント

資産防衛・節税勉強会付きグルメ交流会 2025年1月 約1,500 名
113名

（7.5％）
28名

（1.9％）
無料ご招待

高級商品
高級時計商品案内 2026年4月 約4,000名

1,503名
（37.5％）

2名
（0.05％）

カタログ冊子

高級車試乗会 2024年3月 約6,200名
1,984名
（36.2％）

37名
（0.6％）

アンケート
税金に関するアンケート 2025年8月 約5,000名

1,406名
（28.1％）

6名
（0.1％）

Amazonギフトカード1,500円＋
マンション経営冊子プレゼント

確定申告に関するアンケート 2025年1月 約6,000名
2,184名
（36.4％）

344名
（5.7％）

Amazonギフトカード2,000円

ふるさと納税 ふるさと納税 年2～3回
医師のとも通信
約13,000名

4,550名
（35％）

20～60名

開業支援 ショッピングセンター内医療モール 2025年4月 約1,200名
420名
（35％）

3名
（0.3%)

集患支援 クリニック向けSEO対策 2026年1月 約300名
88名

（29.3％）
1名

（0.3％）
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内容 実施場所 集客数 補足

事例① 不動産投資（国内不動産）に関する個別相談会 全国
申込数：63名
参加数：57名
参加率：90.5%

遠方で担当営業が
訪問できない場合は
オンライン面談を実施

事例② 不動産投資（国内不動産）に関する合同セミナー 大阪
申込数：9名
参加数：8名
参加率：88.9%

近畿地方在住の方限定
で案内を実施

事例③ 不動産投資（海外不動産）に関する合同セミナー 都内
申込数：40名
参加数：29名
参加率：72.5%

平日は申込数・参加数は多い
ものの、5~10分の遅刻が多
かった。土曜日は断トツで
申込数が少なかった。

事例④ 不動産投資（国内不動産）に関する個別相談会 関東圏
申込数：6名
参加数：6名
参加率：100%

電話でヒアリングを行ってか
ら面談を実施したため、参加
率100％

事例①：医師向けセミナー・相談会集客状況（対面）

©ishinotomo inc.
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内容 集客数
オンライン
ツール

事例① 不動産投資（国内不動産）に関する対話式オンラインセミナー
申込数：118名
参加数：56名
参加率：47.4%

Zoom

事例② 不動産投資（海外不動産）に関する視聴型オンラインセミナー
申込数：31名
参加数：15名
参加率：48.3%

LIVE配信

事例③ 不動産投資（国内不動産）に関するオンライン面談
申込数：13名
参加数：10名
参加率：76.9%

ベルフェイス

事例④ 不動産投資（国内不動産）に関するオンライン面談
申込数：14名
参加数：6名
参加率：42.8%

Zoom、LINE、
その他対応可能

事例⑤ 税金対策・資産形成に関する個別オンライン面談
申込数：13名
参加数：10名

Zoom

事例②：医師向けセミナー・相談会集客状況（オンライン）

©ishinotomo inc.
18



内容 集客数 補足

事例① 資料請求 申込数：350名
銀座のラウンジ無料
招待券をプレゼント

事例②
書籍プレゼント
（医師向け節税対策関連書籍）

申込数：1,090名

事例③
書籍プレゼント
（経営者向け不動産投資書籍）

申込数：282名

事例④
書駅プレゼント
（不動産投資書籍）

申込数：40名

事例⑤
書籍プレゼント
（不動産投資書籍）

申込数：246名

事例③：医師向け キャンペーンへの応募（投資関連）

©ishinotomo inc.
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会員詳細
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医師・歯科医師
「医師のとも」会員数推移

©ishinotomo inc.
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医師・歯科医師
「医師のとも」会員 年収別構成比
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医師・歯科医師
「医師のとも」会員 男女比率

©ishinotomo inc.
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医師・歯科医師
「医師のとも」会員 年代構成比
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©ishinotomo inc.

医師・歯科医師
「医師のとも」会員 雇用形態別構成比
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医師・歯科医師
「医師のとも」会員 エリア別構成比
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©ishinotomo inc.

医師・歯科医師
「医師のとも」会員 診療科目別人数
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「医師のとも」＜医療機関登録者数＞

©ishinotomo inc.
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「医師のともメール広告サービス」が、
株式会社ビズパが運営する広告プラットフォーム「アドクロ」の恒例企画「アドクロ Award2026」にて
「WEB・メール部門」「富裕層部門」で特に優れた上位5媒体として表彰されました。

©ishinotomo inc.

「アドクロ Award2026」受賞
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